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anommafonstren gor att man kan se hissen
rora sig genom huset pa langt hdll.

ROBERT LUCIANI, AGARE TILL EN ARITCO HOMELIFT, SIRA 18.
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Vi var vil forberedda for det nya

ttet att trdffa kunder, dterforsdljare,

arkitekter och byggare eftersom vi

ade inlett vdr digitala resa redan for
madnga dr sedan.

erétta om aret 2020 pa Aritco.
BPandemin kom som en chock for
oss, liksom for de flesta i vérlden. Vi
hade fordelen av att kunna f6lja den snabba
utvecklingen och se konsekvenserna via var
verksambhet i Kina. Men &dven for oss vindes
allt vi trodde pa upp och ner. Plétsligt fanns
det inte en enda prognos som stamde. S& vi var
tvungna att ta fram nya scenarier baserat pd
varsta-, bista- och mitt-emellan-scenario for
Aritco. Resten tog vi hand om genom att driva
verksamheten dag for dag och gradvis ga upp
till vecka for vecka medan vi 6vervakade pan-
demins inverkan pé verksamheten.

Vilka blev konsekvenserna?

Nedstingningen i borjan orsakade en hel del
osikerhet for alla vara aterforsaljare vad gillde
installationer. Skulle man kunna komma in i
hem och andra byggnader och gora installa-
tionerna som planerat? Det ledde till en ome-
delbar minskning av orderflodet. Sen kunde
vi forstas inte traffa folk, delta i méssor eller
ta emot kunder i vara showroom.

Men det visade sig att vi var val forberedda for
det nya séttet att mota kunder, aterforsaljare,
arkitekter och byggare eftersom vi hade pabor-
jat var digitala resa redan for manga ar sedan.
Vi hade digitala verktyg, forum och arenor pa
plats dir vi kunde mota vérlden. Detta till-
sammans med vart starka varumarke och var
tydliga foretagskultur gjorde det mojligt for
oss att halla farten uppe under 2020. Under se-
nare delen av pandemin har vi ocksa borjat se
konsekvenserna av bristen pa stal och koppar,
eftersom produktionskapaciteten for ravaror
annu inte ar tillbaka pa normala nivéer.

Men ni har ocksa varit bra pa att tidigt
tolka trenderna fér hur manniskor vill
leva, runt om i vdarlden. Hur kommer
det sig?

Genom att lyssna pa vara kunder, delta i dia-

logen och satsa pa omvirldsbevakning far vi
en tydligare bild av i vilken riktning saker ror
sig. Det har gjort det mojligt for oss att, genom
en kombination av egna insikter och idéer frdn
framsynta manniskor som vet mycket om de
hér fragorna, hjalpa véra kunder och aterfor-
séljare att forstd hur manniskor vill leva idag
och imorgon. Vara hissar ar inte bara till for att
ta méanniskor fran en vaning till en annan. Det
handlar om hissar som kan skapa nya majlig-
heter bade for hur man vill bo och for hur man
vill leva sitt liv. Det skapar nya mojligheter!

Hur skulle du beskriva kundernas
behov?

Jag skulle sdga att kunder som koper en hiss
till hemmet drivs antingen av ett behov eller
av en 6nskan. Om kunden drivs av ett behov
handlar det om att hissen behovs for att skapa
tillgdnglighet i hemmet — man vill helt enkelt
kunna bo kvar i sitt hem, och man behéver
hissen for att ta sig fram. Kunder som drivs
av en 6nskan behover inte hissen for att skapa
tillganglighet. De har kunderna ser hissen som
ett sitt att lagga till smart funktionalitet eller
en rolig 16sning i hemmet. De vill fa fler saker
att bli mojliga eller enklare i hemmet. Hissen
ar en ny funktion som blir en naturlig del av
det moderna hemmet.

Vad kommer att vara viktigt for
Aritco de nérmaste aren?

Strategiskt dr det fyra saker som betyder mest
for oss, och dem arbetar vi med varje dag. Vi
fragar oss hur vi och vara aterforsaljare kan in-
spirera kunderna till att bli entusiastiska fans.
Hur utvecklar vi vart sitt att arbeta och tanka
for att fa en sd positiv inverkan som mojligt pa
varlden omkring oss? Vad behover vi gora for
att hjdlpa véra aterforsaljare runt om i virlden
for att bli annu mer framgangsrika? Och hur
kan vi skapa en forstklassig arbetsplats for vara
medarbetare?

FOTO: EMIL FAGANDER




Historien bakom Aritco

Ar 1995 beslét fyra unga en-
treprendrer att genomfora
en enkel men briljant plan for
att forbattra mobiliteten fér
manniskor éverallt.

etter, Klas, Roine och Claes grundade
Aritco i ett vardagsrum i Kungsangen
I tanfor Stockholm 1995, Alla fyra hade
I&ng erfarenhet fran hissbranschen, och alla
var dverens om att det behdvdes en ny typ av
produkt. En hiss som skulle vara enklare att in-
stallera, lattare att anvanda och betydligt mindre
kostsam &n de hissar som fanns pa marknaden
da. De fyra ingenjorerna byggde sin forsta hiss
for hand och kallade den Aritco 7000.
Produkten blev en omedelbar succé. Grundar-
nas vision om att forbattra mobiliteten dverallt
med smarta, kompakta plattformshissar hade
burit frukt. Aritco hade etablerat sig som en
kraft att rakna med pa den svenska marknaden.
Aritco foérvarvades av nya dgare 2005, vilket
mojliggjorde global expansion och utveckling
av fler modeller. Ett globalt servicenatverk -
for installation, reparation och forsaljning -
skapades under 2010-talet. Foretaget starkte
sitt fokus pa design och komfort, vilket ledde
fram till Aritco HomelLift, en stor varldssuccé
vid lanseringen 2016. Nar Aritco kdptes upp
av investmentbolaget Latour i mitten av 2016,
blev Latours erfarenhet av att utveckla féretag
som ASSA Abloy och Securitas en viktig faktor
under Aritcos fortsatta resa.

Idag har Aritcos hissar installerats i mer an
40 000 hem, kontor och offentliga byggnader
runt om i varlden. Hissarna byggs utanfér Stock-
holm, men fabriken har flyttat flera gadnger i takt
med dkande volymer. Och drivkraften att skapa
mojligheter for fler manniskor att bli mobila med
hjalp av plattformshissar ar starkare &n ndgonsin.

PLATTFORMSHISSAR
SERAN 1995

Aritco grundas. Foretagets forsta
hiss, Aritco 7000 lanseras.

Aritco lanserar sin andra
villahiss, Aritco 6000.

2014

Aritco etablerar ett globalt natverk
av partner for att installera och
serva hissarna pa alla marknader.

2016

Aritco HomelLift, designad av
Alexander Lervik, lanseras globalt.
Investeringsbolaget Latour
forvarvar Aritco.

2020

Aritco HomelLift Access och

Aritco PublicLift Access, designade
av Alexander Lervik, och

Aritco PublicLift Cabin*

lanseras globalt.

2022

Global lansering av

Aritco HomelLift Compact,
formodligen den mest utrymmesef-
fektiva hemmahissen pa marknaden.

* Endast tillganglig i Storbritannien och Norden

Forsta villahissen lanseras,
Aritco 4000.

Aritco 9000 lanseras,
Aritcos forsta korghiss. .,

2015

Aritco éppnar ett visningsrum i
Metzingen i Tyskland, foljit av mer
an 100 platser runt om i varlden.

2018

Aritco flyttar huvudkontor och fabrik
till en toppmodern anlaggning i Jarfalla.

2021

Aritco tar ytterligare ett historiskt steg
genom att vara forst pa marknaden
med fem ars produktgaranti som
standard pa alla sina hissmodeller.

2020: Aritco HomeLift Access med De-
signWall Sheets som tillval.




Kunder berattar

JAG OCH MIN HISe

En del Aritco-kunder vill framtidssakra sina hem.

Andra vill forbattra vardagen eller ge alla | familjen

tillgang till alla vaningar i huset. Halsa pa nagra av
vara kunder och deras hissar,

Hissmodell: Aritco Homel.ift
Agare: Marianne Roscoe-
Hudson

Installerad i: Dorset i England

Varfor ville ni ha en hiss?

Vi valde att bygga ett nytt hus med
de viktigaste rummen en trappa upp
— eftersom vi har en fantastisk utsikt
over Pooles hamn och The Purbecks i
Dorset. Eftersom det hir ar véart "hem
for alltid" behovde vi ordna sé att vi
inte behover flytta ner eller till och med
flytta ut om vi en dag inte lingre kan

anvanda trappan.

Hur valde ni mellan de olika
hissmodellerna?

Det fanns bara en modell som passa-
de - S15, den storsta. Vi har rullstols-
bundna vanner och behovde se till att
de kan besoka oss. Dessutom &r vi
sjalva over 60, och vem vet nar eller
om vi kan beh6va anvdnda rullstol i
framtiden?

Vad har férvanat er mest med
hissen?

Hur snabbt man vénjer sig vid att ha en
sa fantastisk funktion - vi tar den for

given nu, men véra besokare blir alltid
overraskade!

Vad &r ni mest

néjda med?

Att hissen &r sa tyst och palitlig. Den
ar enkel att anvinda. Du kan inte hora
att hissen gér ndr du inte 4r i den. Bara
lamporna som tands avsl6jar att hissen
ror sig!

BR/000
hah

Hissmode
Agare: A

Installerac I Palestina
Varfér be en hiss?
Jag behover att kunderna

ska kunna ta 0 vaningarna.

Innan vi satte ade kunder i
rullstol inte ti
arna. Hur fic
Jag sag en a
Smou Elevat

e Ovre vaning-
as om Aritco?
acebook frén
tors Co.

Varfér val co?
Det hir ar e byggnad och
det fanns ing en traditio-
nell hiss. Alte att bygga ett
externt schakt ns ingen bra
placering. E ara kraver ett
hal i taket va l6sning.

Hur valde n de olika

hissmo

Jag gillade Aritco HomeLift-modellen
bédst men Aritco 7000 passade min
budget bittre, och jag behover ju en
hiss for publik anvindning.

Hur anpassade du hissen?
Smous representant besokte oss och vi
diskuterade olika alternativ. Bilderna
pé Smous och Aritcos webbplatser var
till stor hjélp for att utvardera de olika
alternativen. Katalogen och databladen
var litta att forstd, och Hasan hade bra
kunskaper och kunde besvara mina
fragor

Vilka vardagsproblem I6ser
hissen for dig?

Hissen har gjort livet enklare eftersom
vi ofta méste gd mellan vaningarna. Jag
tror ocksa den kommer hjilpa mig att fa
fler kunder, eftersom ildre manniskor
och personer i rullstol kan komma upp
till de 6vre vaningarna.

En hiss som bara
raver ett hal i taket var
en idealisk l0sning.

Vad ar du mest néjd med?

Jag var glad att den inte behovde en
grop som traditionella hissar. Den le-
vereras med ett schakt, s& jag behovde
inte lata bygga ett. Och den krivde
inget heller utrymme ovanfor. Utover
det ser den fin ut och smilter in i mil-
jon. Det kravdes minimala forberedel-
ser i byggnaden.

Skulle du rekommendera
Aritco till andra?

Det gor jag verkligen. Inte méanga his-
sar kan tdvla med Aritco ndr du har
begrinsat med utrymme eller vill sat-
ta in en hiss i en byggnad utan hiss i
planlosningen.

Vad har férvanat er mest med
hissen?

Jag gillar hissens utseende, och den
passar fint in p4 alla vaningar.




Drivsystemet med skruv och mut-
ter gor hissen sdker — den kan inte
ramla ner vid ndgon nodsituation.

Hissmodell:Aritco HomelL.ift
Agare: Mr. Qian
Installerad i: Yanzhou i Kina

an ramla ner vid nagon nodsituation.
Darfor valde vi Aritco.

Vilka personliga anpassningar
har ni gjort av hissen?

Jag valde fargen Traffic White for his-
sen och for golvet Bolon Sisal Plain
Sand. Jag gillar kombinationen, den
gor att hissen ser ren ut. Jag valde
klart glas for viaggarna, vilket skapar
en kénsla av rymd i huset.

Varfor valde ni er modell av
Aritco HomelLift?
Hissen installerades mitt i trappan.
Utrymmet dir ér tillrickligt stort och Varfor en hiss fran Aritco?
passar ganska bra for storleken S15. Vi jamforde ménga olika hissmar
Dessutom tycker jag att Aritco Home- bade inhemska och importerade.
Lift 4r vackrare dn andra modeller. viktigaste for mig var sikerheten
fick hora om Aritcos drivsystem
skruv och mutter, och att hisse

Hissmodell: Aritco 4000
Agare: Mr. Sabah Al Fadhil
Installerad i: Muscat i
Sultanatet Oman

Vilka vardagsproblem l&ser
hissen for dig?

Gymmet och kontoret ligger pa andra
véningen, och hissen ger enkel tillgang
dit. Dessutom behéver mina foraldrar
en hiss eftersom de har blivit gamla
och inte kan ga i trappor.

Vad har férvanat dig mest med
hissen?

Att hissen kan monteras direkt pa gol-
vet och i ett sa kompakt utrymme som
det vi har i vért hus.

Hur valde du din modell?

Jag hade sett den har hissen i en slak-
tings hus, och jag tyckte alltid att den
sig bra ut och var ldtt att anvinda. Jag
utrustade min hiss med fast glas pa T~
bada sidor och fick en panoramakéns-

la i hissen.

44 Sovrummet och konto-
ret ligger pad forsta va-
ningen, och hissen gor
det enkelt att ta sig dit.

Hissmodell: Aritco 6000
Agare: Mr. Habib
Installerad i: Muscat i
Sultanatet Oman

Varfér valde ni en hiss fran

Aritco?

Vi hade inte planerat att installera en

hiss, men ndr vi fick reda pd att Aritcos

hissar kan placeras direkt pa golvet in-

sdg vi att det fanns tillrackligt med plats
uset.

r valde ni mellan de olika
ssmodellerna?
itco 6000 ar vildigt enkel att anvanda.

r anpassade ni hissen?

i valde klart glas pa hissens baksida
sd att ljuset kan skina in genom huset,
och det finns en park bakom sa det édr
ganska fin utsikt frén huset.

Vilka vardagsproblem I&ser
hissen fér er?

Sovrummet och kontoret ligger pa for-
sta vaningen, och hissen gor det enkelt
att ta sig dit.

Vad ar du mest néjd med?

Att vi har en hiss i huset som ser bra ut
och gor det enkelt for oss att komma till
alla vaningar.

SI



Framtidens boende

NASTA NIVA AV

REANISERING

Den snabba digitala omvandlingen har skapat nya

behov och krav for hur vi vill leva. Aritcos David Schill
ser in i framtiden.

Under det senaste aret har vi tillbring-
at mer tid 4n nagonsin i hemmet. Det
som tidigare var var bostad har nu dven
blivit vér arbetsplats och till och med en
plats for rekreation. De nya behoven har
ofta fatt manniskor att leta efter ett stor-
re hem. Under 2020 rapporterade flera
stora europeiska stader att priset per kva-
dratmeter for forsta gangen nagonsin var
hogre for stora bostader an for sma.

Suget efter hus i stadsnéra miljo har ock-
sa fatt kostnaden for att bo under eget
tak att ta ett rejalt skutt. "Bostadstrenden
attlamna staden for att bo pa landet har
ocksa okat kraftigt", sager David Schill,
marknadschef pa Aritco. "Ménniskor
som hade valt att bo i mindre och mer
effektiva lagenheter i staden, och istdl-
let ha sjédlva staden som vardagsrum,
forlorade tillgangen till kultur, tjanster,
motesplatser, och i manga fall till sina
arbetsplatser, pa grund av pandemin .
Samtidigt upptackte de att det finns en
stor frihet i natur och gronomraden."

Trenden att Jamna staden for landsbyg-
den kommer formodligen skapa ett
helt nytt satt att bo pa landet. "Jag tror
det kommer att bildas kluster — som en
ny sorts byar — dver generationer”, s-
ger han. "T dessa kluster lever man med
tydlig medvetenhet om resurserna, med
en uppenbar koppling till en delnings-
ekonomi for bilar, kultur och maskiner.
Man har helt enkelt tagit stadens livsstil
med sig till landsbygden."

Men kommer inte de flesta &nda
bo i stdder och stadsomraden?
"De flesta kommer forstas fortsitta att bo
i stader. Forst och framst dr markyta en
bade begrinsad och dyr tillgang, sa det ar
inte mojligt for alla att ha egen mark. Och
nérheten till kultur, tjanster, upplevelser,
infrastruktur och arbetsplatser ar en be-
stdende fordel for stider och stadsom-
raden. Dessutom om alla bérjar ta bilen

for att &ka till staden dr det verkligen en
utveckling till det saimre", sager David.

"Men livet i staden kommer att levas
pa ett nytt sitt. Vi ser redan hur viktigt
det har blivit med stadsparker och gré-
nomréaden. Men de behéver inte vara i
marknivd. Darfor méste nya bostads-
omrédden skapa dnnu fler grona oaser
- gemensamma tradgirdar for odling
och rekreation, till exempel - men nu
pa gemensamma terrasser eller tak."

Hur moéter man till exempel
manniskors nya behov av hem-
makontor?

"Det kraver att vi kommer igang och de-
lar ytor for social interaktion, odling och
till och med arbete", sdger han. "Kanske
kan man skapa en gemensam arbets-

David Schill, marknadschef pa Aritco.

plats fér ménniskor som bor i samma
flerfamiljshus, eller att det lokala kaféet
erbjuder arbetsplatser.

Arkitekterna kommer att spela en hu-
vudroll i den hér utvecklingen", fort-
satter han. "Bade pa landsbygden och i
staden méste manniskorna leva mer 6ver
generationsgranserna och dela resurser.
Urbaniseringen kommer inte att uppho-
ra, och inte heller medvetenheten om att
vérlden dr 6mtalig nér det géller pande-
mier, klimatforandringar osv. S vi méste
allakunna anpassa oss till en framtid dar
vilever mer flexibelt och framfor allt de-
lar pé resurserna. Vi maste undvika att
en hallbar livsstil bara ar till for ett fatal
som har rad."

DAVID SCHILL
ALDER: 51
BOR: Stockholm
TITEL: Marknadschef

SAKERHET IN |
MINSTA DETALJ

Alla vara hissar ar utrustade med vara SmartSafety-system.

Sakerhetsfunktionerna klarar de flesta situationer som kan
uppsta i ett hem, och forhindrar olyckor.
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1. LAsa manéverpanelen
Det gar att ldsa manodverpanelen for att
forhindra att hissen anvands.

2. N6édsamtal

Om en olycka intraffar kan du ringa ett
nddsamtal direkt fran hissen med larmk-
nappen, som kopplas till ett férprogram-
merat telefonnummer.

3. Fallsdker mekanism

Aritcos mekanism for att kdra hissen upp-
at och nedat ar ett beprovat och palitligt
drivsystem med skruv och mutter. Det
gor att hissen inte kan falla ner om ett fel

uppstar. Drivsystemet gor aven att hissen
gar tyst och smidigt med mjukt start och
stopp.

4. Batteridrift

Om hissen stannar mellan tva vaningar
vid ett stromavbrott, dvergdr hissen till
batteridrift. Batterierna sakerstaller att
hissen omedelbart kor till narmaste va-
ning. Batteriet har ocksa en funktion som
férhindrar att det tar slut, &ven om stréom-
men &r frankopplad.

5. Smarta dérrar

I en familj med barn maste hemmet vara
en saker plats att leka pd. Det géller aven
hissen. Aritco HomelLift &r utrustad med
smarta dorrar som upptacker om nagot
ar i vadgen nar de stangs. | sa fall dppnas
de automatiskt. Fér Aritco HomelLift Ac-
cess och Aritco 4000 kan ddrrarna ocksa
lasas vid behov.

6. Uppfyller alla krav

Hissarna uppfyller Europas strangaste sa-
kerhetskrav. De ar ocksa CE-certifierade,
vilket innebéar att de ar sakra produkter
enligt EU:s regler.

SIRA 13




Utvecklar framtiden

DEN DYN2XMISKA
R¥DUKTDUON

Vad styr produktutvecklingen
for Aritcos hissar?

Petra Lind (PL), produktchef pa Aritco:
Varumérkesupplevelsen som vi vill ska-
pa, de framtida trender som vi ser och
forstaelsen for vad kunden behover.
Kombinationen av de tre sakerna gor
att produkten sticker ut och samtidigt
ar relevant for dgaren.

Daniel Westin (DW), produktchef for
tjdnster pa Aritco: Nar det géller stra-
tegiska investeringar har vi viktiga
fokusomréaden dér vi stravar efter att
vara branschledande. Fokusomradena
fungerar som en guide och hjilper oss
att prioritera. Sakerhet ér till exempel
ett av véra fokusomraden. For att vara
branschledande pa sédkerhetsomradet
maste man standigt iaktta marknaden
for att forsta de underliggande trender
som kan foérandra anvidndarnas bete-
enden och uppfattningar. Vi méste ut-
forska nya erbjudanden och ny teknik
som gor det mojligt for oss att utveckla
tjdnster och produkter som tar oss till
positionen som langsiktig branschledare
inom vara viktigaste fokusomraden.

Har ni nagra exempel pa hur
produktutvecklingen paver-
kas av omvaériden?

PL: Atervinning av plast 4r en stor och
viktig fraga runt om i vérlden, och idag
undersoker vi om vi kan anvénda ater-
vunnen plast fran PET-flaskor i véra his-
sar. Pa grund av pandemin har vi ocksé
paskyndat utvecklingen av en kontroll-
panel som neutraliserar bakterier och
virus med UV-C-ljus.

Var hamtar ni inspiration?

PL: Den kommer frén alla typer av bran-
scher. Ibland kommer den fran bilindu-
strin, som nar de borjar anvénda ett nytt
hallbart material. En annan gang kan
den komma fran hissindustrin, nar en
aktor forflyttar granserna. Som att erbju-
da ljusterapibelysning i sina hissar. Eller
ndr ett teknikforetag introducerar en ny
teknik som vi ser att vara kunder kan

dra nytta av, till exempel roststyrning .

Av allt som finns pa ert ritbord
idag, vad ar mest spannande?
DW: Tjdnsterna som vi kommer att
kunna erbjuda vara kunder och partners
nér alla Aritcos hissar dr uppkopplade.
Tekniken kan 6ppna upp helt nya affirer
for oss och vara partners. Vi kommer
att kunna erbjuda tjanster och digita-
la funktioner som ér helt nya for var
bransch sé att Aritco kan differentiera
sitt erbjudande till marknaden.

Hur snabba kan ni vara med
produktutvecklingen?

PL: Att skapa en helt ny hiss som Aritco
HomelLift tar tid. Men lyfttekniken, pro-
duktionen och hallbarheten genomgar
produktutveckling néstan dagligen, i
nara samarbete med andra avdelning-
ar som arbetar direkt med kunderna.
Vi strévar efter att vara ledande inom
hissteknik och innovation. Det dr vik-
tigt att utvecklingen av vara tjanster
och produkter alltid 4r relevant for vara
anvindare, dgare och partners. De nya

mojligheterna med IoT &r obegrinsade
och riskerar att latt utvecklas bara for det
tekniska nojet, och inte for att kunderna
behover funktionen.

Vad krévs for att ni ska fort-
sdtta vara ledande inom platt-
formshissar?

PL: Att vi fortsitter utveckla véra pro-
dukter och tjinster i nira samarbete
med vara kunder och partners, och att
vi kontinuerligt skapar nya virden for
alla parter i kedjan. Vi 4r inte ensamma
om att kunna transportera méanniskor i
hissar! Dérfor ar det viktigt att skapa for-
staelse bland manniskor fér hur vi kan
bli en del i att férandra deras vardagsliv
och skapa nya mojligheter i deras sitt
att leva. Det dr ocksd viktigt for oss att
leverera virden utanfor sjilva produk-
ten, som héllbar produktion och dist-
ribution.

Petra Lind, Product Manager och Daniel Westin, Product Manager Services.

Petra och Daniel testkor
appar i visningsrummet
i Stockholm.

PETRA LIND DANIEL WESTIN
ALDER: 47 ALDER: 41
BOR: Stockholm BOR: Stockholm

TITEL: Product Manager Lifts TITEL: Product Manager Services




JOAKIM GUSTAFSSON
ALDER: 53
BOR: Stockholm

TITEL: Experience Marketing Manager




Familjen Lucianis hem

VILLAN SXM

AR ALLT

Nar Robert Luciani fick chansen att bygga ett
dromhus for sin familj, anlitade han arkitekten Pal
Ross. "Tillsammans fyllde Pal och jag huset med
funktioner som kommer att géra det till vart hem
for en lang tid framover.”

Vi gir mellan sekelskifteshusen pa
de vindlande vagarna i Danderyd, en
valmaende forort norr om Stockholm.
Nir vi kommer till platsen i vigbe-
skrivningen kan vi inte hitta huset.
Forst ndr vi tittar mot toppen av en
kulle skymtar vi en del av ett vitt hus
med mjuka former. Vi gar in pa den
nybyggda uppfarten. Trevéningshus-

et tornar upp sig och sticker ut bland

de sekelgamla villorna runt omkring.
Huset gor ett fantastiskt intryck, och
nar eftermiddagssolen far bjorkar-
nas skuggor att dansa over den vita
fasaden ar det latt att forstd karleken
som familjen Luciani kianner for sitt
nybyggda hus.

"Vi hittade platsen for tre ar sedan.
Sen gick det snabbt, tycker jag. Pal

Ross overtygade min fru och mig
nir han berittade att filosofin bak-
om hans arkitektur ar att leva i ett
konstverk."

Men for familjen Luciani handlade det
nya huset inte sa mycket om form som
om funktion. "Nér du bygger ett sant
hér hus idag, bygger du in alla funktio-
ner — pool, stora vardagsrum, terrasser,
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garage och senaste teknik. Men for oss

som familj var det ocksé viktigt att ha
gym, bio och hantverksrum", sager
Luciani.

Med Ross arkitektur fick familjen ett
stenhus med svingda former och stora
panoramafonster.

"Det f6ll mig aldrig in att huset skulle
ha en hiss. Aven om det ér ett premi-
umhus, ingick det inte i min plan. Men
Pal presenterade idén for oss och be-
rattade varfor hans hus alltid har hiss.
Det handlar om funktion och hallbar-
het - att sjélv kunna bestimma nir du
vill flytta, inte for att du inte lingre har
energi att bara matkassarna eller dig
sjalv uppfor trappan.”

Men det var forst nir Robert och
hans fru fick se designen péa Aritco

HomelLift som paret gick med pa att
inkludera en hiss.

"Jag blev oerhort fortjust i den minsta
modellen av Aritco HomeLift och hur
den kunde anpassas sa att den harmo-
niserade med arkitekturen. Men nér
vi sokte bygglov tyckte myndigheter-
na att vi med kéket pd andra vaningen
borde ha en storre modell for bittre
funktion. En storre hiss har ocksd en
langre livsldngd eftersom den gor att vi
kan stanna i huset &ven om vi behéver
en assistent som hjilper oss in och ut
ur hissen.

Husets lige uppe pa en kulle och de
stora panoramafénstren gor att man pé
langt hall kan se hissen rora sig genom
huset. P4 ndra hall avslojas hissens cen-
trala l4ge precis intill det vackra 6ppna
trapphuset. Fran andra vaningen kan

man f6lja hissens fird fran hallen upp
till sovrummet pa tredje vaningen. Fa-
miljen har valt bld belysning nér hissen
ror sig och varmt orange ljus nédr den
star still.

"Vi anvdnder hissen mer 4n jag trod-
de vi skulle gora. Den har visat sig
vara helt oumbirlig for oss nér vi har
handlat. D fyller vi hissen med kassar.
Mycket bekvamt och bra. Och nir vi
har gaster anvander alla hissen. Hittills
har ingen gést gatt hem utan att prova
hissen, och det &r en harlig kinsla att
se deras ansikten nar de ror sig ljudlost
upp genom vart hem.

VILLA LUCIANI

Boende i huset: Robert och Danwei och sonen Dante
Husets namn: Villa Luciani

Storlek: 264 kvm

Byggar: 2021

Arkitekt: Pal Ross

Sa anpassades hissen: "Jag gick in i konfiguratorn och valde
allt jag gillade, sedan skickade jag specifikationen till Pal.”




Mot omdanarna

LOSNINGAR
FOR ETT
GRONT LIV

Arkitektbyran MVRDV i Rotterdam och deras
ritningar utformas med ledorden funktion, relevans
och hallbarhet. "Vara projekt handlar alltid om att
skapa arkitektur som tar pa sig rollen som en bra,
samhallsnyttig och hallbar befolkning dver tid", sager
Jan Knikker, Partner och Director of Strategy &
Development pa MVRDV.




MVRDV grundades 1993 i Rotterdam
av Winy Maas, Jacob van Rijs och Na-
talie de Vries. Kring 2010 hade grup-
pen gjort sig kdnd som ett arkitektkon-
tor som behiérskade allt frén forskning
till utstéllningar. Idag finns MVRDV
aven i Shanghai, Berlin och Paris.

Fréan borjan journalist, borjade Jan Knik-
ker i foretaget 2008 och arbetar idag med
foretagets strategiska planering.

Vad kdnner man mest igen i
MVRDV:s arkitektur?

Vara byggnader skapar alltid battre for-
utsittningar for bade staden och ménn-
iskorna. I enkla termer kan du kdnna
igen vér arkitektur genom att den &r
anmarkningsvird, gron och social. Vi
tar aldrig ett projekt om vi inte ser att ett
sant resultat &r mojligt. Men vara projekt
kan vara allt fran en ny busshéllplats i
Amsterdam till ett nytt omrade i Paris.
Sé nér vi vdljer att ta ett uppdrag hand-
lar det aldrig om dess omfattning. Det
handlar om att skapa relevanta strukturer.

Vad innebér relevans i era bygg-
nader?

Det innebdr att arkitekturen vi skapar
ger en bittre 16sning f6r manniskors
liv och f6r planeten vi lever pd. Darfor

Markthal, Rotterdam 2014
Rotterdam hade svart att fa folk att vilja bo i centrum. Turisterna var inte heller lockade. Som en del i en storre stadsfornyelse for att gora stads-
delen attraktiv igen, uppfordes Markthal-byggnaden. Med en mix av matmarknad, restauranger, bostider och parkering rider hir aktivitet frin
morgon till kvill. Nér byggnaden stod klar 6kade antalet turister i Rotterdam drligen fran 350 000 till 4,5 miljoner besokare. Byggnaden vickte
ocksd Rotterdam-bornas 6nskan om att dterigen bo och verka i det historiska omradet. www.markthal.nl

letar vi aktivt efter projekt och kunder
dar vi kan skapa sadana l6sningar. Om
ett projekt inte har den ambitionen eller

det malet, 4r det inte ett projekt for oss.

Har ni alltid haft den install-
ningen till ert arbete och virl-
den omkring er?

Vi har alla vuxit upp med varningen
om att véra resurser en dag kommer att
ta slut, att det inte kommer finnas na-
got utrymme att bygga pa. Vi dr ocksé
hollindare, vilket innebar att vi inte ar
bortskdmda med ett 6verflod av natur
runt omkring oss — vi skapade det mes-

ta av vdrt land pa konstgjord vig. Detta
har lett oss till att striva efter tathet och
att bygga in konstgjord natur i vér arki-
tektur for att ge médnniskorna ett béttre
liv. Dammar, sjoar, skogar, tradgérdar
och parker kan finnas pa gardar eller
pa gemensamma takterrasser. Det har
blivit viktigt for oss att ha en helhetssyn
pa ménniskornas livsrum.

Vad krivs det fér att bli en
trovardig part till manniskors
boende?

Trovardighet handlar om att forsta hur
manniskor vill leva, inte bara idag utan
ocksd imorgon. Under barndomen be-
hover du storre ytor, som student be-
héver du billigt boende, och nir du &r
ildre vill du bo pa mindre ytor som ar
mer praktiska. Dérfor det 4r nddvindigt
att skapa hus som ér flexibla, sa att alla
levnadsbehov kan tillgodoses. Vi tror att
sambhdllet blir battre om man skapar en
plats dar generationer kan métas. Som
arkitekt kan du bidra till ett sadant sam-
halle.

Vilka stader har lyckats med det
idag?

Europas storre stider byggdes ursprung-
ligen pa det viset. De planerades med
enklare och storre bostdder i samma

Expo Pavilion 2.0, Hanover 2020

Det hdir var forsta gangen som MVRDV visade att naturen kan skapas artificiellt i en byggnad. Arkitekturen dr ocksd en bra demonstration av
det hollindska arkitektkontorets filosofi om hur man fortitar staden. Byggnadens tema dr "kreativt utrymme”, och den kommer ocksd att fung-

era som en plats for co-working. www.mvrdv.nl

fastighet, med helt olika standard i l4-
genheterna mot gatan jamfort med dem
pé gérden. Det var bra att ha gott om
parker, gronomraden, ménga motesplat-
ser och lokala foretag. Det var lattare for
manniskor att triffas och leva. En del av
det hdr finns kvar i delar av véra storsta-
der, och idag vill unga ménniskor leva
den hir sortens liv i staden.

Vilka ar de stoérsta trenderna
inom boenden just nu?

En stark trend ér att bostader har blivit
vildigt dyra eftersom det har byggts for
lite. Sa &r det néstan 6verallt. Sedan har

bristen pa bostiader lett till utveckling-
en av hur flerfamiljshus fungerar. Idag
bygger man in fler funktioner som kan
delas. Till exempel blir gemensamma
terrasser, festlokaler och tvittstugor allt
vanligare igen. Dessa gemensamma ytor
framjar livskvaliteten.

Ar vi pa vég tillbaka till det tra-
ditionella flerfamiljshuset?

Grovt generaliserat blir lagenheterna
mindre och mindre - det finns fler
kompakta boenden. Bostdderna maste
vara mindre om manniskor ska ha rad
att bo mitt i en stad. Effekterna av att

manniskor bor pd mindre yta och mer
effektivt kan ses i medborgarnas ckade
anvindning av stadens infrastruktur,
kultur, restaurangliv och grénomraden.

Vad driver arkitekturen idag?

Det r alltid marknaden som bestim-
mer, och ibland gar arkitekturen i otakt.
Nir smé lagenheter behovs byggs de
ibland for stora och ar for dyra. Idag
kan vi inte gora stdderna storre, sd vi
maste istillet ta fororternas fordelar in
till stadens centrum. Som att ha fler gro-
nomréden och planteringar pé tak och
terrasser for att sedan ta hissen ner



Salt, Amsterdam 2018

Salt, ett kontorskvarter for kreativa foretag, skapades i hamnen i Amsterdam. Genom att anvinda prefabricerade material och strukturer pd
ett hallbart och effektivt sitt, lyckades MVRDV sinka byggkostnaden till under 1 000 euro/kvm. Byggnaden dr radikal i sin kompromisslosa
kostnadsminskning. Trots ldga byggkostnader skapades ett attraktivt kontor med flexibla planritningar, en takhdjd pa 4 meter och stora fonster.

www.mvrdv.nl

och hamna mitt i staden. Det finns
nagot klokt i den urbana livsstilen
eftersom den i grunden handlar om
att dela saker.

Det finns ocksa en trend att
flytta fran staden till lands-
bygden.

Detta dr en vildigt positiv trend for
krympande regioner. Ménniskor kan
skapa ett battre liv, och gamla bygg-
nader kan fa nytt liv. Digitaliseringen
av samhillet har en viktig roll i att fa
detta att handa. Man kan ocksa se att
manniskor tar med sig 6nskan om att
dela resurser ut pa landsbygden. Men
om ménniskor som flyttar ut pa lands-

bygden borjar pendla langa strickor
med bil f6r att komma till jobbet,
skulle det vara en negativ trend.

| tidigare intervjuer har du pra-
tat om framtidssdker arkitek-
tur. Vad betyder det?

I grund och botten att vi skapar bygg-

nader som kan leva linge bade i sin
anvandning och i sitt uttryck. Det ar
inte bra for var planet att riva bygg-
nader och bygga nya. Vi maste ocksé
bygga flexibla boenden. Inte bara for
att tillgodose olika behov, utan dven
for att gora det mojligt for méanniskor
att leva pé ett sitt som de mar bra
av. Dérfor vill vi att man ska kunna
paverka allt i en bostad, ha sina rum
hogt upp, bestimma var man ska ha
kok och bad, vilja om man vill ha ett
stort rum eller ménga sma. Man beho-
ver ocksa komma ihag att lagenheter
i en byggnad ocksa kan fungera som
kontor eller butiker i framtiden.

Vad tror du kradvs for att skapa
en arkitektur som &r hallbar?
Vi maste skapa byggnader som inte
kréaver mycket energi. I Europa gar
vi runt inomhus i t-shirt och skru-
var upp virmen for att inte frysa. I
lander med tropiskt klimat forsoker
vi kyla ned inomhusklimatet for att

kunna ha kostym. Vi méste finna en
losning pa detta och sedan omvandla
byggnaderna.

Vilka teknologier kan hjalpa
oss?

Det finns manga, men solenergi har
stor potential! Om vi till exempel kan
fa fonster som producerar solenergi
har vil6st mycket. Alla hus har fonster
sé det skulle vara en revolutionerande
teknik. Men som alltid ar det viktigt
att funktion och form hér ihop. Idag
gor manga solpanelslosningar bygg-
naderna fula.

Vad betyder ordet urbanism
for dig?

Att vi tillsammans skapar en stad som
vi gillar att bo i. Om vi f6ljer trender-
na inom turismen kommer vi se vilka
stader och stadsdelar som méinniskor
lockas till och vill bo i.

BAST |
KLASSEN

Pa Aritco har vi alltid agnat oss at att géra vara hissar mer och
mer atervinningsbara. Vi ar branschledande inom sakerhet,
design och hallbarhet. Pa de har sidorna kan du lara dig mer
om varfér vara hissar och vart foretag ar banbrytande inom
plattformshissar.



Y

mer digitaliserad, har Aritcos

showrooms runt om i varlden
fatt annu storre betydelse. Det
beror pa att nar ett premiumva-
rumarke finns pa en global mark-
nad maste det kdnnas igen oavsett
om du moter det i Bangkok eller
Stockholm.

Ien varld som Dblir mer och

"Det &r mycket viktigt for oss att
du kanner igen vart varumar-
ke oavsett om du befinner dig i
vara egna showroom eller i en av
vara partners showrooms", sager
Joakim Gustavsson, Aritcos Expe-
rience Marketing Manager.

Arbetet med utseende och uttryck
i showroomen &ar redan under ut-
rullning och kommer att fortsatta
utvecklas under de kommande
aren. Det innefattar gemensamma

riktlinjer for mobler, inredning och
annat - allt for att fa ut det mesta
av métet mellan kunden och varu-
market under besoket.

"Oavsett hur starka vi ar online
med vart virtuella showroom eller
var digitala LiftGuide, till exem-
pel, vill vi att kunderna ska kunna
uppleva vara hissar och hur de ser
ut och kanns”, sager Joakim. "Hur
designen ter sig i verkliga livet och
hur kontroller och material kanns
vid beréring ar mycket viktigt, och
det &r ocksa darfor vi investerar i
att utveckla showroom-upplevel-
sen.”

Idag finns Aritcos egna showroom
i sju stader runt om i varlden, och
hissarna ar tillgadngliga att réra vid,
kédnna pa och aka i hos mer &n 60
partners.

A

B,

ARITCO

Alla foton dr fran Aritcos showroom i Stockholm.
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HALLEARA HELA
VAGEN

P3 ett ar anvander Aritco HomeLift mindre energi an en vanlig
diskmaskin. Mdt hissen som ar utformad for att vara hallbar.

ritcos utvecklingsarbete som syftar
till att skapa mer héllbara hissar
pagar dagligen. Det omfattar inte

bara hisstillverkning utan aven val av ma-
terial och transporter.

Nar Aritco HomelLift togs fram var hall-
barhet en viktig del av designen, vilket gor
att s& mycket som 95% av hissen idag kan
atervinnas. Malet ar forstas 100%. For att
uppna detta sker kontinuerlig produktut-
veckling, forskning och testning av nya och
mer hallbara material.

Designen majliggor atervinning av metaller
som stal och aluminium, som kan ateran-
vandas om och om igen. Ett annat viktigt
material &r glas, som ocksa kan atervinnas
manga ganger. Med andra komponenter
och material i hissen stravar Aritco ocksa

o0

efter att hitta leverantdrer och producenter
sa néara fabriken i Stockholm som mojligt.
P34 sd satt kan Aritco gdra underleveran-
térernas transporter till fabriken i Jarfalla
mer hallbara.

Under senaste aret har Aritco ocksa ge-
nomfort flera hallbarhetsprojekt for att
hitta ett mer klimatsmart satt att trans-
portera hissarna till sina kunder. Ett av
projekten resulterade i att transportera
Aritco HomelLift i specialdesignade lador av
atervinningsbart tra. Konceptet bygger pa
att fler delar av hissen monteras hos kund,
vilket gor transporten mindre skrymman-
de. Till exempel tar en trevaningshiss idag
upp lika mycket transportutrymme som en
tvavaningshiss gjorde tidigare. Traladornas
utformning innebar ocksa att hissen skyd-
das battre under transporten, och ladans

— 1 J

T

storlek anpassas sa att varje container
som Aritco skickar optimeras. Ladorna
kan senare skickas tillbaka till Aritco for
ateranvandning i det atervinningssystem
som Aritco erbjuder sina kunder.

Logistiken for transporter &r ocksa mer hall-
bar idag. Férut hade Aritcos partners ansva-
ret for att transportera hissarna. Detta resul-
terade i att flera lastbilar, lastade med bara
en eller tva hissar vardera, kunde skickas till
samma marknad, beroende pa hur manga
partners det fanns i landet eller staden.

Idag organiserar och planerar Aritco alla
transporter sjalva, vilket goér att framfor
allt lastbilstransporterna blir mer effektiva,
klimatsmarta och hallbara, eftersom trans-
porten till varje land kan samordnas pa ett
mer effektivt och hallbart satt.

SUPERSMIDIZ
INSTALLRXTION

Hemligheten bakom Aritcos snabba installation ar den unika

plattformstekniken.

tt installera en plattformshiss fran

Aritco ar enkelt och kan goras i nas-

tan alla fastigheter utan behov av
nagra storre férberedelser pa plats. Andra
hissar kraver utrymme och ombyggnad fér
att hysa bade maskinrum och hisschakt.
Aritco |6ser problemet genom att integrera
tekniken i hissens bakre vagg och genom
att anvanda ett sjalvbarande hisschakt.

Den enkla konstruktionen innebdr att hissen
kraver mindre utrymme a&n andra hissar

¢

och darfoér ar lattare att placera i ett hus.
Hissen kan placeras i varje dppet utrymme,
med minimal inverkan pa byggnaden. Den
kan antingen stallas direkt pa golvet med
en ramp eller installeras i en 37 mm for-
sankning. En éppning mellan vaningarna
kravs dock. Hissen maste aven fastas vid
en vagg eller liknande.

Den unika designen och tekniken betyder
ocksa att Aritcos hissar inte behover folja
reglerna i hissdirektivet som andra hissar.

Istallet féljer de maskindirektivet och eu-
ropeiska lagkrav. Det gor det enklare fér
Aritcos hissar att anpassa installationen
efter lokal byggstandard.

Darfér kostar installationen av en platt-
formshiss fran Aritco i allmanhet 70 pro-
cent* mindre an installation av en konven-
tionell hiss.

* Global genomsnittlig berakning av skillnad i produkt-
kostnad och installation mellan konventionella hissar och
plattformshissar.




BIDRA TILL EN
BATTRE VAKLD

Som HR Manager pa Aritco leder Ellen Lagerholm
foretagets omfattande sociala hallbarhetsarbete.

Ellen Lagerholm gor sitt femte ar pa
Aritco. Under de dren har hon varit
en del av foretagets fortsatta resa ut
i virlden och skapandet av ett helt
nytt huvudkontor. Men hennes stors-
ta uppdrag har varit att utveckla Arit-
cos CSR - foretagets sociala ansvar.

"Att bidra till en battre varld ar ett
av vara ansvarsomraden”, sdger hon.
"Som féretag finns vi inte i ett vaku-
um. Vi har inte bara ansvar gentemot
oss sjdlva. Vi har ocksa ett ansvar att
skydda miljon och ett socialt ansvar
att ge tillbaka till var omvarld.

"Aritcos engagemang har alltid haft
en tydlig idé om att man ska hjilpa
om man kan, att vi ska bry oss om
medmaénniskor, djur och var planet
bade nir det giller hur vi gor vara
hissar och hur vi som foretag kan
hjilpa dem som inte har samma moj-
ligheter som vi", forklarar Ellen.

Aritcos resa bérjade med drommen
om att bygga hissar som skapar moj-
ligheter for alla genom kontinuerlig
innovation. Att 6ppna upp mdojlig-
heter dr ocksd en av de viktigaste
anledningarna till varfér Aritco val-
de att stodja projektet Solvatten for
rengéring av vatten. Solvatten dr en
revolutionerande svensk uppfinning
som renar vattnet fran patogena mik-
roorganismer med hjilp av solvirme
och naturlig UV-strélning direkt i ett
vattenkarl.

"Var dgare, Latour, borjade med att
stodja Solvatten", sager Ellen. "For
0ss pa Aritco var det ett naturligt
partnerskap, eftersom Solvatten for-
battrar livet for manga ménniskor
runt om i védrlden. Solvatten ar
ocksé en insats som ar litt att f6lja
upp. Man ger ett konkret bidrag till
maénniskor i viarldens utsatta omra-

Solvatten virmer upp vatten
Varmvatten dr viktigare dn ndgonsin for att tvitta sig som skydd mot virus. Tillgiang till
varmt vatten innebdr ocksd att méanniskor inte behover ga flera mil varje dag for att samla
ved, en uppgift som traditionellt utfors av unga tjejer och kvinnor. Dessa turer dr ofta farliga,
eftersom ved och kol ofta dr en killa till vipnad konflikt i de hir omrddena. Dessutom rikar
flickor och kvinnor ofta illa ut nér de samlar ved.

den genom att de far tillgang till en
Solvatten-behéllare och dédrigenom
férmagan att rena vatten. Ndr pande-
min &r 6ver dtergar vi till att forverk-
liga nista mojlighet, naimligen att tva
anstéllda far ga som volontirer och
sjalva se hur avgorande Solvattens
bidrag kan vara."

Under 2020 bidrog Latour, Aritco,
Aritcos partners och Aritcos med-
arbetare (som kan stédja Solvatten
direkt med avdrag fran sin egen l6n)
med cirka 109 Solvatten-renare.

"Solvatten har verkligen inspire-
rat oss till engagemang, och vi har
genomfort tavlingar och auktioner
bland medarbetarna for att samla in
dnnu mer pengar”, siger hon. "Det
kdnns fantastiskt att vara 109 Sol-
vatten-renare under de kommande
sju aren kommer att skapa 4,6 mil-
joner liter rent vatten i Uganda och
Kenya - och det kommer mer!"

Men Aritcos CSR-arbete stannar

inte dar. I Jarfilla kommun utanfor
Stockholm dr Aritco en viktig part-
ner. Under pandemin hjdlpte Aritco
Jarfalla Kommun, via sin verksam-
het i Kina med munskydd, nir det
saknades i Sverige. Och ndr gymna-
siets viktiga praktikprogram stilldes
in, gick Aritco samman med Jarfélla
kommun och ordnade digitala rund-
turer for stadens gymnasieelever, s
att de kunde fa en bittre bild av hur
det dr att arbeta hos en av Jarfillas
stora arbetsgivare.

"Vart héllbarhetsarbete - vard av
medminniskor, djur och natur - ar
en viktig del i att bli en béttre arbets-
plats for vara anstédllda. Vi stravar
ocksa efter att ligga hogt upp i lis-
tan Over ‘Sveriges Bésta Arbetsplat-
ser’ sager Ellen. "For att lyckas med
det dr det inte bara nodvandigt for
oss att ha ett helhetsgrepp. Vi maste
ocksé vara langsiktiga och stdndigt
ge omvardnad, kirlek och viarme till
var vérld."

ELLEN LAGERHOLM
ALDER: 48
BOR: Stockholm
TITEL: HR Manager




Utforska

Aritco Homelift

Snabbfakta

Aritco HomelLift har lyxiga designfunktioner som DesignWall, en bakgrundsbelyst vagg med
utvald konst fran framstaende skandinaviska formgivare, och DesignLight med toppmodern
belysning som du kan styra via SmartLift-appen. Hissen mandvreras via en unik [6sning: en
ratt som kallas SmartControl. Hissen ar utrustad med vart SmartSafety-system med saker-
hetsfunktioner som féregriper situationer och férhindrar olyckor.

 Hole through floor = 910 _
___Shaftlength =880 _

Storlekar

MODELL PLATTFORMSMATT YTTERMATT MARKLAST

“ 600 x 830 mm 966 x 880 mm 250 kg / 2 personer

1000 x 830 mm 1366 x 880 mm 250 kg / 3 personer

“ 1100 x 830 mm 1466 x 880 mm 250 kg / 3 personer

1000 x 1200 mm 1366 x 1250 mm 400 kg / 5 personer
S15 100 x 1400 mm 1466 x 1450 mm 400 kg / 5 personer

°/on F\°‘\ 8olon

DesignWall
Hissfager
STANDARD TILLVAL ’
Glas Klart glas Tonat glas é
” %
Golv “ z &

Avsedd anvandning

Installation i privata hem
Inomhusmiljder

Teknisk efterlevnad

Europeiska maskindirektivet 2006/42/EC
Europeisk standard EN 81-41

DriVSyStem Patenterat skruv och mutter-system
- . Max 0,15m/s inom Europa
MarkhaStlghet Max 0,30 m/s utanfér Europa
Noddrift Batteridriven
Lyfthojd 250-15 000 mm Hisshojd Min. 2 225 mm till 4 000 mm

Antal vaningar

2 till 6 vaningar

Nedsankt installation 37 mm under golvet

lnStal |at|Oﬂ Installation direkt pa& golvet med ramp
. Halldon (tryck och hall in)
Stymmg Automatisk (tryck en gadng) kan installeras utanfér Europa

Stromforsdrining

230 V 1-fas
400 V 3-fas

Garanti

Aritco HomelLift levereras med 24 manaders garanti (5 ars garanti fran 2022-01-01).
Skruv och mutter-konstruktionen har 10 ars garanti
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Aritco
HomeLift Access

aktiska och smarta Aritco HomelLift Access gor ditt hem
lgangligt for dig, din familj och dina vanner. Den finns |
orlekar for alla behov och Kan godras personlig med detaljer

som glasvaggar, ett antal olika farger och olika material.

Utforska

Snabbfa kta Aritco HomelLift Access finns med manga olika anpassningsbara tillval. Du kan anpassa din hiss
genom att valja mellan mer an 200 olika farger, tva olika glastyper och atta olika golv. Hissen &ar
mycket praktisk och smart och férbattrar tillgadngligheten till huset for alla. Den finns i flera olika
storlekar. De stora modellerna rymmer en barnvagn eller rullstol. Hissen &r utrustad med vart
SmartSafety-system med sé&kerhetsfunktioner som féregriper situationer och férhindrar olyckor.

Stor-

lekar 1 900 x 1040 mm 1300 x 1160 mm 250 kg / 2 personer

3 900 x 1480 mm 1300 x 1600 mm 410 kg / 5 personer

5 1000 x 1480 mm 1400 x 1600 mm 410 kg / 5 personer

7 1000 x 1980 mm 1400 x 2100 mm 500 kg / 6 personer
w ~

. i
DesignWall / '
W -
Kan malas i valfri RAL-farg fran RAL

Hissfager K7 classic chart
(Férutom péarlemor och fluorescerande farger)

G| STANDARD TILLVAL

as Klart glas Tonad
| % % B B

Golv g z §

orie g % Opeat ¥ Toes oa\“A smox\(":Sl

Avsedd anvandning

Installation i privata hem
Installation i inomhus- och utomhusmilj®

Teknisk efterlevnad

Europeiska maskindirektivet 2006/42/EC
Europeisk standard EN 81-41

Drivsystem Patenterat skruv och mutter-system
.. . Max 0,15m/s inom Europa
MarkhaStlghet Max 0,25 m/s utanfér Europa
Noddrift Batteridriven
Lyfthdjd 250 - 13 000 mm Hisshojd Min. 2 240 mm

Antal vaningar

2 till 6 vaningar

Nedsankt installation 50 mm under golvet

Installatlon Direkt p& golvet med 50 mm ramp
. Halldon (tryck och hall in)
Stymlng Automatisk (tryck en gang) kan installeras utanfér Europa

Stromforsdrjning

230 V 1-fas
400 V 3-fas

Garanti

Aritco HomelLift Access levereras med 24 manaders garanti (5 ars garanti fran 2022-01-01).
Skruv och mutter-konstruktionen har 10 ars garanti

Alternativ modell

Aritco HomelLift Access OUTDOOR-version ar designad for utomhusbruk. Alla utomhushissar
levereras med styrskenor i korrosivitetsklass C5 for att undvika korrosion.
Mer information finns pa aritco.com




Aritco
Homelift Co

Var mest utrymmeseffektivamn'co-i-lo

dppnar upp en varld av moj ||gheter mher, S
vara for sma. Villahissen erbju

I kombination med sin mod
tioner och internetuppkopp
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Utforska

Aritco Homelift Compact

Snabbfakta

Hissen erbjuder ocksa flera anpassningsmajligheter. Du kan valja mellan
mer an 200 olika farger, 2 olika glastyper, 8 olika golv och en DesignWall
(bakvdgg) med 8 olika ménster. Hissen ansluts ocksa digitalt och via
SmartLift-appen kan anvandaren f& vardefull information om hissens
status och nar den behover service. Hissen ar ocksa utrustad med vart
SmartSafety-system, med sakerhetsfunktioner, for att mota alla situatio-
ner som kan uppsta i ett hem, for att forhindra olyckor.

Storlekar

S¢8

MODELL PLATTFORMSMATT YTTERMATT MARKLAST

— 580 x 805 mm 840 x 880 mm 250 kg / 2 personer

880 x 805 mm 250 kg / 2 personer
3 1080 x 805 mm 1340 x 930 mm 250 kg / 2 personer

Design\Wall 7«-' >
Finns i tre standardfarger, Traffic White (RAL9016), Jet Black (RAL 9005) och
Hissféger Anthracite Grey (RAL7016). Kan mélas i valfri RAL-farg frdn den klassiska RAL K7-
kartan (utom parlemor- och fluorescerande farger)
GI STANDARD TILLVAL
as Klart glas Tonad
% % 2
Golv s o
Coric 614 opean 06 05 Solon”,

Avsedd anvandning

Villahiss for transport av personer i byggnader dar anvandaren ar kand
Inomhusmiljder

Teknisk efterlevnad

Europeiska maskindirektivet 2006/42/EC
Europeisk standard EN 81-41

Drivsystem Patenterat skruv och mutter-system
Markhastighet Hogst 015 m/s

Noddrift Batteridriven

Lyfthojd 1600 - 15 000 mm

Hisshojd Alltid 2 248 mm

Antal vaningar

2 till 6 vaningar

Nedsankt installation 50 mm under golvet

Installatlon Direkt p& golvet med 50 mm ramp
St . Halldon (tryck och hall in)
ymlng Automatisk (tryck en gdng) kan installeras utanfér Europa

Stromfoérsorjning

230 V 1-fas

Garanti

Aritco HomelLift Compact har 5 ars garanti.
Skruv och mutter-konstruktionen har 10 ars garanti
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